
Rendete mobile 
la vendita

Per auto, veicoli commerciali leggeri e moto

con scanner di licenza di circolazione

Da subito sul cellulare

Con autoValue valutate il veicolo direttamente sul posto: 
presso il cliente. Assumete decisioni informate sul prezzo 
di acquisto e concludete direttamente il contratto. 

Ecco come risparmiare tempo e creare valore per voi e per i clienti:

• Registrazione sicura del veicolo 
tramite foto della licenza di 
circolazione

• Informazioni dettagliate 
sul mercato

• Acquisto diretto tramite 
smartphone o tablet

• Confronto di veicoli 
indipendentemente dal 
marchio

• Valutazione e gestione 
di fl otte PMI 

• Importazione di sinistri 
tramite SilverDAT 3*

Sono inclusi i veicoli commerciali leggeri. I dati delle motociclette sono 
disponibili come optional.

* Serve alle carrozzerie per determinare il danno economico totale e per ottimizzare il calcolo in modo da rimanere 
   possibilmente sotto la soglia del danno totale.  

SilverDAT 3 e SilverDAT FotoApp sono soluzioni del gruppo DAT. © DAT GROUP
autoValue e motoValue sono soluzioni di Auto-i-DAT AG. © Auto-i-DAT AG

Il vostro pacchetto completo per processi fl uidi

Commercio di auto e moto VAP
Le postazioni di lavoro dei venditori nel 
commercio di auto e moto sono soluzioni 
di settore consolidate per la distribu-
zione di veicoli, inclusi il magazzinaggio 
e la spedizione alle piattaforme di 
compravendita. 

SilverDAT 3
SilverDAT 3 è uno strumento 
indispensabile per le carrozzerie. 
Serve a redigere preventivi e calcoli 
dei costi di riparazione e vi affianca 
con un’efficiente gestione dei 
sinistri.

auto-i-dat ag
Widmerstrasse 73h
8038 Zürich 

044 497 40 40
www.auto-i-dat.ch

motoValueautoValue

Lo scanner della licenza di circolazione in autoValue è 
praticissimo e rende il processo di valutazione molto più veloce, 
anche senza PC.

BERTRAND PELLET, DIRETTORE, GARAGE CARROSSERIE GUEX AG 

«
»

autoValue è sia un’integrazione mobile ideale alla postazione 
di lavoro dei venditori auto-i, ora con un canale di importazione 
e dati sui veicoli plug-in, sia una soluzione semplice e pragmatica 
per concessionari indipendenti. Anche per i Carrozzieri offre 
autoValue un elevato valore aggiunto oltre a SilverDAT 3 e 
all’e-Service.

ERIC BESCH, DIRETTORE DELLE VENDITE, AUTOIDAT

«

»

e-Service 
I Carrozzieri inviano tramite l’e-Service il calcolo dei danni incluso l’immagini 
alle assicurazioni risparmiando tempo, ricevendo poi le autorizzazioni alla 
riparazione e inoltrare la fattura. In più, ricevete voi gli incarichi di riparazione – 
più di 160 000 ordini in tutta la Svizzera nel 2023.

ORA CON CANALE 
D’IMPORTAZIONE
DEI VEICOLO IVI



CONFRONTO TRA VEICOLI 
Chiaro e indipendente dal marchio

Confrontate veicoli nuovi indipen-
dentemente dal marchio in merito a
• prezzi
• caratteristiche tecniche
• dotazione di serie e optional
• consumi ed emissioni

Potete aggiungere i veicoli prescelti 
direttamente alla lista dei preferiti.

FLOTTA PMI 
Un servizio per i vostri clienti

Gestite la flotta del vostro cliente 
PMI in modo semplice. 
• Registrazione dei veicoli grazie 

alla foto della licenza di circola-
zione

• Valutazione della fl otta in qualsiasi 
momento richiamando automati-
camente il chilometraggio

• Promemoria automatico di valuta-
zione della fl otta all’attenzione 
del cliente

• Trasferimento dei veicoli in 
permuta alla VAP

Massimizzate le opportunità, sempre 
a favore del vostro cliente!

AIUTO DECISIONALE
Acquisto sì o no? E a quale prezzo?

autoValue/motoValue vi aiuta nella 
decisione in merito all’acquisto, 
grazie a informazioni su
• canale di importazione del veicolo 

(uffi ciale/parallelo)*
• volume di scambi del modello a 

livello nazionale
• giorni di fermo del modello
• prezzi negoziati del veicolo

I dati dell’auto-i sono i più precisi sul 
mercato. Grazie alla nostra ampia 
banca dati, estesa a tutta la Svizzera, 
sappiamo a quali prezzi effettivi i 
veicoli passano di mano in mano. 

Decidere in modo informato e veloce 
grazie al semplice indicatore a emoji.

* Anche per i veicoli eCoC («IVI») per i quali il canale di 
importazione non è più visibile nella licenza di circolazione.

Cosa dicono gli espertiEcco come vi aiuterà autoValue/motoValue

Adesso potete eseguire queste procedure sul veicolo presso il cliente:

Trovo molto pratico poter valutare i veicoli senza 
bisogno di essere in ufficio, per esempio a un’esposizione 
o a un evento.

JEANINNE BLUNIER, TITOLARE, WERNER BLUNIER AG

Grazie all’importazione dei danni, ora posso ottimizzare 
il calcolo, minimizzando i costi per l’assicurazione e 
garantendo lavoro alla mia azienda.

URS BOSS, DIRETTORE, CARROSSERIE G&G AG

Ora i nostri acquirenti di veicoli possono eseguire le 
valutazioni e gli acquisti direttamente sul posto. Non è più 
necessario inserire i dati, con un grande risparmio di tempo.

DOMINIC BOUTELLIER, RESPONSABILE VENDITE GRUPPO, LUEG AG

Wow! Con motoValue alleggeriamo il nostro lavoro 
amministrativo e otteniamo dati puliti grazie allo scanner 
integrato della licenza di circolazione.

REBECCA MAILLARD, RESPONSABILE FILIALE, HOSTETTLER MOTO AG

«

«

«

«

«

»

»

»

»

Valutare i veicoli offerti è molto più veloce di prima. 
E non ho neppure bisogno del PC. Semplicemente 
straordinario.

CASSIAN CAPLAZI, HEAD OF SALES DATA, PORSCHE SCHLIEREN
»

I vantaggi

1   IDENTIFICAZIONE

autoValue identifica il veicolo esatto 
tramite foto della licenza di circolazione, 
inserimento del numero di targa o di 
matricola, richiesta del VIN* o configura-
tore del veicolo. È possibile selezionare 
gli optional. 

2   VALUTAZIONE

Inserite altri parametri come chilome-
traggio, prima messa in circolazione, 
condizioni, accessori speciali, svaluta-
zione e riparazioni. Otterrete così 
un valore esatto del veicolo (permuta, 
acquisto e vendita).

3   PROCESSI

PER IL COMMERCIO DI AUTO E MOTO

Acquisto
Potrete creare direttamente in 
autoValue/motoValue il contratto di 
acquisto del veicolo, firmarlo digital-
mente, farlo controfirmare e inviarlo 
al cliente per e-mail o direttamente 
tramite WhatsApp.

Esportazione
I veicoli acquistati o valutati possono 
essere acquisiti semplicemente presso 
la postazione di lavoro del venditore 
per l’ulteriore elaborazione, oggi nel 
commercio di auto, domani in altre 
postazioni di lavoro dei venditori.

PER IL CARROZZERIE

Ottimizzazione del calcolo
In caso di sinistro, grazie all’importa-
zione del danno attraverso SilverDAT 3, 
potete calcolare facilmente il danno 
economico totale, rimanendo se possi-
bile sotto la soglia del danno totale. 

* Richiesta VIN a pagamento

Valutazione:
CHF 20 000 CHF 21 000

Riparazione:


