
Dispo sur votre smartphone

Avec autoValue, vous évaluez les véhicules directement sur place, 
auprès de vos clients. Vous décidez en toute connaissance de cause 
du prix d’achat et concluez directement un contrat. Vous gagnez 
ainsi du temps et créez des valeurs pour vous et vos clients :

• Enregistrement sécurisé du 
véhicule avec photo du permis 
de circulation

• Informations détaillées sur 
le marché

• Achat direct via un téléphone 
portable ou une tablette

• Comparaison de véhicules 
en tenant compte de toutes 
les marques

• Évaluation et gestion de 
fl ottes de PME  

• Importation de sinistres 
via SilverDAT 3*

Les véhicules utilitaires légers sont inclus. Les données des motos sont 
disponibles en option.

* Permet aux carrossiers de déterminer le dommage total économique et d’optimiser le calcul afin de rester si possible 
   au-dessous de la limite du dommage total.  

SilverDAT 3 et SilverDAT FotoApp sont des solutions du groupe DAT. © GROUPE DAT
autoValue et motoValue sont des solutions d’auto-i-dat ag. © auto-i-dat ag

Des valeurs sûres d’auto-i-dat

Commerce d’automobiles et de motos
Les postes de travail du vendeur 
Commerce d’automobiles et Commerce 
de motos sont les solutions de branche 
établies pour la vente de véhicules, y 
compris stockage et envoi aux bourses.  

SilverDAT 3
SilverDAT 3 est l’outil indispensable 
pour les carrossiers. Il vous aide à 
établir les devis et les calculs des 
frais de réparation ainsi qu’à gérer 
efficacement les sinistres.

auto-i-dat sa
Widmerstrasse 73h
8038 Zurich 

044 497 40 40
www.auto-i-dat.ch

motoValueautoValue

Le scanner de permis de circulation d’autoValue est super 
pratique et accélère le processus d’évaluation aussi bien avec 
un ordinateur que sans.

BERTRAND PELLET, DIRECTEUR, GARAGE CARROSSERIE GUEX SA

«
»

autoValue est à la fois un complément mobile idéal au poste 
de travail du vendeur auto-i, désormais avec canal d’importation 
et des données sur les véhicules rechargeables, mais aussi 
une solution efficace pour les concessionnaires indépendants. 
Pour les carrossiers également, il offre une grande valeur 
ajoutée en complément de SilverDAT 3 et d’e-Service.

ERIC BESCH, DIRECTEUR DE VENTE CHEZ AUTOIDAT 

«

»

e-Service 
Les carrossiers transmettent par e-service le calcul des dommages avec les photos 
à l’assurance, obtiennent la validation de réparation et transmettent la facture. 
En outre, ils reçoivent des ordres de réparation – plus de 160’000 mandats en 2023 
dans toute la Suisse.

Rendez la vente 
mobile

AVEC CANAL
D‘IMPORTATION
DE VÉHICULES 

IVI

Pour les voitures, utilitaires légers et motos

avec le scanner de permis de circulation



COMPARAISON DE VÉHICULES   
Claire, globale pour toute marque

Inédit : dorénavant, vous comparez 
des véhicules neufs toutes marques 
confondues par :
• Prix
• Caractéristiques techniques
• Équipement de série et en option
• Consommation et émissions

Possibilité d’ajouter des véhicules à 
la liste des favoris.

FLOTTE PME  
Votre prestation pour vos clients

Gérez la flotte de votre client PME
en toute simplicité 
• Saisie des véhicules grâce à une 

photo du permis de circulation
• Évaluer la fl otte à tout moment 

avec consultation automatique 
du kilométrage

• Rappel automatique pour 
l’évaluation de la fl otte 

• Remettre les véhicules échangés 
au Commerce d‘automobile/de 
moto.

Ne manquez aucune affaire et faites 
une bonne action pour votre client !

AIDE À LA DÉCISION 
Achat oui/non, à quel prix ?

autoValue/motoValue vous aide 
à prendre votre décision d’achat 
grâce à des informations sur :
• le canal d’importation du véhicule 

(offi ciel/parallèle)*
• le volume de transactions du 

modèle à l’échelle de la Suisse
• les jours d’immobilisation du 

modèle
• les prix négociés pour ce véhicule.

Les données d’auto-i sont les plus 
précises du marché. Grâce à notre 
vaste base de données couvrant 
toute la Suisse, nous savons à quels 
prix les véhicules changent effective-
ment de propriétaire.  

Concluez rapidement grâce à 
notre suggestion par un système 
d’affichage simple des emojis. 

* Aussi pour les véhicules eCoC («IVI») pour lesquels le canal 
d’importation n’est plus visible dans le permis de circulation.

Ce que disent les expertsautoValue/motoValue vous assiste

Désormais, vous effectuez ces opérations sur place avec le client et son véhicule :

C’est particulièrement pratique de pouvoir maintenant 
évaluer des véhicules aussi à l’extérieur, comme lors 
d’une exposition ou d’un événement. 

JEANINNE BLUNIER, PROPRIÉTAIRE, WERNER BLUNIER AG

La fonction d’importation des sinistres me permet désormais 
d’optimiser le calcul, ainsi de minimiser ainsi les coûts pour 
l’assurance et de garantir le travail dans mon entreprise. 

URS BOSS, DIRECTEUR, CARROSSERIE G&G AG

Notre équipe d’acheteurs peuvent désormais évaluer et 
acheter les véhicules clients directement sur place. Cela évite 
une saisie fastidieuse des données. 

DOMINIC BOUTELLIER, RESPONSABLE DES VENTES DU GROUPE, LUEG AG

Waouh! Grâce à motoValue, nous déchargeons notre 
administration et profitons de données propres grâce 
au scanner intégré de permis de circulation. 

REBECCA MAILLARD, CHEFFE DE FILIALE, HOSTETTLER MOTO AG
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«
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«

«

»
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»

»

Je peux évaluer les véhicules qui me sont proposés beaucoup 
plus rapidement. Et avant même de m’asseoir devant mon 
ordinateur. C’est juste génial. 

CASSIAN CAPLAZI, HEAD OF SALES DATA, PORSCHE SCHLIEREN
»

Vos avantages

1   IDENTIFIER

autoValue identifie le véhicule à l’aide 
du permis de circulation, de la saisie de 
plaque d’immatriculation ou du numéro 
de matricule, de la requête VIN* ou 
du configurateur de véhicule. Vous 
pouvez également sélectionner des 
équipements optionnels.  

2   ÉVALUER

Vous saisissez d’autres paramètres 
tels que le kilométrage, la première mise 
en circulation, l’état, les accessoires 
spécifi ques, les moins-values et les 
coûts de remise en état. Vous obtenez 
ainsi une valeur précise du véhicule 
(échange, achat et vente).

3   RÉALISER   

POUR LE COMMERCE D’AUTOMOBILES

Acheter
Vous établissez le contrat d’achat du 
véhicule directement dans autoValue/
motoValue, le signez numériquement, 
le faites contresigner et l’envoyez au 
client par e-mail ou directement par 
WhatsApp. 

Exporter
Vous transférez les véhicules achetés 
ou évalués à votre poste de travail du 
vendeur pour un traitement ultérieur : 
dans le commerce d’automobiles et 
bientôt aussi dans des solutions tierces.

POUR LES CARROSSIERS

Optimiser le calcul des coûts
En cas de sinistre, l’importation de 
sinistres via SilverDAT 3 vous permet 
de déterminer facilement le dommage 
total économique et, dans la mesure 
du possible, de rester au-dessous de
ce seuil du dommage total.  

* La requête VIN est payante

Évaluation :
CHF 20 000 CHF 21 000

Réparation :


